6月总结7月计划

6月份我们的任务是43000，实际完成了44659.63。从这个月来看，我们的销量不如上个月好，但是这个月的会员消费情况要比上个月乐观一点，特别是活动期间，我们的新老会员对我们这次的买赠活动比较感兴趣。在社区活动当天，我们免费为顾客测骨密度，也吸引了一部分顾客，为我们的销量带来了一定的增长。

6月份我们完成了盘点的一系列工作，还有ABC的陈列及价签的更换都已经完成；淘汰品种和效期品种都在大力销售中，数量都控制的比较好。

7月份进入夏季团购的高峰期，我们开始拉大宗团购；中药花茶组方也是我们的一大销售卖点，还有旅游套包这些我们都大力销售；积极办理会员卡，提升人气，增长会员的销售占比；继续销售淘汰品种及效期品种，争取将损失减到最低；做好安全防护工作，防盗，防火，防水，防暑。

7月份我们将努力迈上一个新台阶。

