二环路西一段店2012年6月工作总结及7月工作计划
 一、6月主要销售数据
	数据
	6月
	5月
	同比增减

	销售
	29680.14
	26855.34
	1.1%

	毛利
	8720.76
	8214.26
	1.06%

	利润
	29.38%
	30.59%
	0.96%


分析：6、5月完成目标销售额。

2、6月比5月总销售增加了2824.8 ，毛利也减少了 0.96%，其中6月销售笔数笔869笔，比5月898笔减少29笔，6月会员销售 6777.29，比5月会员销售7982.93减少了12056.64，可见会员的消费金额直接影响整个总销售。但是总体的会员消费占比只有27% ，整个会员消费还需要提高。
3、6月中，按公司要求活动一次，还有继续的特价活动，端午节活动进行的不是很尽人意。
4、希望在7月销售中，会员消费争取达到 35%  。
5．整个6月进店人数的减少较大，让销售下降的比较厉害；
1、品种数据

	 
	总个数
	动销品种个数
	占比

	总个数
	5037.19
	3471.48
	0.69%

	其中：中药材
	254
	14
	0.06%

	中西成药
	826
	596
	0.72%

	保健品
	71
	39
	0.55%

	医疗器械
	47
	59
	1.2%

	化妆品、日化
	12
	9
	0.75%

	非药品
	2
	1
	0.5%

	广告品种
	
	0
	0


2、库存数据及动销比（考核价）

	 
	库存金额
	月均销售
	动销（月均销售/库存金额）

	总库存
	54485.17
	59360.28
	1.09%

	中药材
	1507.57
	295.8
	0.196%

	中西成药
	20360.91
	21050.47
	1.03%

	保健品
	3385.12
	2926.28
	0.86%

	医疗器械
	1279.93
	4823.02
	3.77%

	化妆品、日化
	377.61
	216.87
	0.64%

	非药品
	254.95
	367.7
	1.44%

	广告品种
	0
	0
	 0


分析：
1、从动销占比来看，数据是还在买的状态上做的，所以有点出入。心脑血管类一直销售不是太好，保健品的近期销售也不是太好;进店人数很少，加强个品种的销售。。
2、在卖畅销品的同时，适当的搭配未动销过的品种来提高销售。
 三、2012-各品类销售计划

	 
	7月
	6月
	增加额
	增加率

	销售
	3.5
	3.5
	
	

	毛利
	
	
	
	

	利润
	
	
	
	


3恢复上班时间销售争取每天都有提高，在各个经营的品种的销售上一个台阶！努力发展团购。
四、各品类的经营上量措施（以零售价计）

统计了6月的销售任务分解如下表
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非团促销售17295.52

公司ABC目录销售7406.56

未进入ABC目录销售3164.76

大保健及谜语花香1813.3


五、店外销售开发计划

1、社区活动每月1次，初步定于7月14 日。
2、6月在做团购宣传，数量较少；没有达到团购标准，只有365元的金额。
3.力争完成7月销售总任务3.5万。
