      2012年6月工作总结和7月工作计划

           第一部分工作总结

一：门店任务完成情况：（单位：万元） 
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二：6月措施执行和落实情况：

1、措施： 
   完成情况：
 2、措施：   
完成情况：

3、措施： 
   完成情况：

第二部分工作计划

一、重点门店计划指标： 

	门店
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	总销售实际完成
	中药计划指标
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2、 销售突破口，自身门店的定位：

（1）药房周边竞争对手情况，要求有几家写几家（定位、品种、价格、会员权益、促销活动）

（2）影响销售的因素分析：
三、需解决的问题：

