      黄金路 店活动总结
活动性质：公司活动 口   片区活动 口   其他     社区         
活动时间：     6月10日         

活动主题：     中药养生
主要活动内容： 必备项目，免费办理会员卡，测量血压，体温，血糖。   免费畅饮绵阳的冲剂。                                                   

1、 数据分析

1、 活动期间数据
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	53
	34.5
	1826.26
	596.74
	32.7%
	23%


2、 活动期间新增会员 8  人
2、 总结
1、 活动的亮点
会员免费畅饮绵阳的夏桑菊，板蓝根冲剂。因而带动冲剂的销售。展开免费测量血压的和血糖的活动宣传了医疗器械。带动了本月3台血压计的销售额，1千块。
2、 将非会员转为有效会员的成功经验

活动期间一个顾客说自己糖尿病，想要咨询一点保健的知识，我们立刻宣传了蜂胶胶囊的，顾客也从电视上了解过蜂胶，立刻产生了购买意念，我们宣传了会员的权益和以后每月都有固定的活动。顾客马上办理了会员卡消费了蜂胶，并且表示会坚持服用产品。
