第三季度活动

1、 活动时间：2012年7月

活动门店：所有直营门店

活动主题：健康生活 有氧过夏
活动内容：
1、全场满48元可参加积分换礼活动（换夏季养生茶套包）——备注：会员已7折的价格抵扣积分换礼
2、热销品种推荐（中药饮片、医疗器械）
3、中药养身茶分众销售（夏季）
医疗器械分众销售活动（分长期推广和短时期的推广，短时期为7~10天，长时期为1~2月）
活动内容：

1、现场体验

2、特价商品

3、分众销售

二、活动时间：2012年8月

活动门店：所有直营门店

活动针对群体：会员

活动主题：
活动内容：
1、全场满58元送密语花香体验装1份；满88元送价值68元蜂花粉含片1盒；满118元送价值118元的蜂蜜1瓶
2、会员特价商品
3、中药养身茶分众销售（秋季）
4、医疗器械分众销售

三、活动时间：2012年9月初
活动门店：所有直营门店
活动针对群体：会员

活动主题：金秋时节 
活动内容：

1、 送券活动
2、 热销品种推荐（礼品季——教师节）
3、 会员特价商品（保健品）

4、 保健品分众销售
5、 中药养身茶分众销售（秋季）

6、 药食同源（推荐）

7、 参茸贵细——推荐1~2个商品，以老百姓也吃得上虫草、燕窝的理念来进行推广
四、下半年新办卡会员的策划活动

活动内容：1、满38元送5元会员券；满68元送10元会员券；满98元送15元会员券

券使用规则：⑴使用时间：活动起始日至2012年12月31日

            ⑵特例品不参加活动

四、需要公司协助

1、医疗器械活动选30家器械形象店重点执行 —— ⑴希望业务跟厂家洽谈，厂家提供1~2款特价机器，或者力度大的促销活动（eg:买血糖试纸送血压计，买血压计送血糖试纸等……）⑵提供免费的医疗器械消耗品可供门店现场体验 ⑶厂家提供赠品（买赠活动）
2、8月密语花香赠品数量：⑴体验装 7000份；⑵88元档的赠品 5000份；⑶118元档的赠品 4000份

3、9月礼品季的礼盒，礼盒配发到市区中心店4家作为试点。（建议用外销部的盒子，配备高端的杯子，以及养生茶包装销售）
4、9月保健品活动：需厂家提供1~2款适合当季的特价商品

