      2012年中和朝阳店6月工作总结和7月工作计划

           第一部分工作总结
一：中和朝阳店任务完成情况： 
	门店
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	集团实际完成
	会员人数
	会员消费占比

	中和朝阳店
	4.5
	3.4
	0.3
	0.03
	0.58
	0.92
	22
	20%


二：主要工作及增量措施执行落实情况：
例：

1、 本店每月每天发展会员2名预计增长新会员30名。要求收银台提醒每位顾客出示会员卡，无会员卡的尽力说服办理，提高会员卡使用率。
2 本月完成机打价签的更换。
3 完成夏季旅游套包的陈列。

4 继续加强病种处方的学习。

5 顺利完成6月1日到6月10日的买赠活动。
第二部分工作计划

一、中和朝阳店计划指标： 

	门店
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	集团实际完成
	会员人数
	会员消费占比

	中和朝阳店
	4.5
	
	0.3
	
	0.58
	
	30
	


二、中和朝阳店增量措施
1：加强POP中西成药联合用药的学习。
2：加强ABC目录的学习。
3：增加季节品种的要货。
4：加强员工的中药基础知识。
5：调查竞争对手的价格及活动情况。
三、需解决的问题：

1：机打价签的标示与上次发到邮箱的目录有不相符的。以谁为准。
2；下柜胶囊有些效期和近效期，既不能上柜销售也不通知退货到期谁负责。

3：有一部份品种没有机打价签。
