       双流锦华      店活动总结而已及活动计划
活动性质：公司活动 口   片区活动 口   其他              
活动时间：   2012年6月1-10                 

活动主题： 夏季美丽，唯你独享                  

主要活动内容：  会员专享：满78元送78元钙 2.满118送118元的千林产品                                                    

1、 数据分析
1、 活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年2月23日~29日与2012年1月23日~29日数据对比）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	492
	34.12
	16789.96
	5522.17
	32.9%
	28.7%

	上月同期数据
	472
	28.6
	13498.85
	4216.53
	 31.2%
	33%

	对比结果（%）
	20
	5.52
	3291.11
	   1305.64
	1.7
	-4.3


2、 活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。比如：2月20日开始活动，活动时间为10天，那就应从2月10日到2月19日）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	492
	34.12
	16789.96
	5522.17
	32.9%
	28.7%

	上周同期数据
	448
	31.3
	14044.47
	4785.76
	34% 
	31%

	对比结果（%）
	44
	5.12
	2745.49
	736.41
	-1.1
	 -2.3


3、 活动期间新增会员  13    人

4、 活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	78元钙
	118元千林产品
	
	

	送出数量
	24
	12
	
	

	剩余数量
	0
	3
	
	


2、 总结

1、 活动的亮点

答：本次活动采用满78元送等值78元健康产品的方式，，可以现场使用，减小了顾客担心过期或忘记的可能，，也丰富了顾客的需求，极大的提高了顾客的购买欲望，所以销售有了一定提高。
2、 将非会员转为有效会员的成功经验

 答：顾客在收银台我们主动询问顾客有无会员卡，有马上介绍优惠活动，没有就主动要求顾客办理会员卡，所以会员办理有所增加。
3、 活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？

这次活动没有成功的原因是因为：1、活动过于密集，宣传单没有给顾客讲明活动内容。
2.POP未能吸引眼球；3.口头宣传没到位4.人员因素占一定比例。
