
关于门店开展陈列比赛的通知

各门店：

    又是夏季来临时，正值夏季产品销售旺季，为了抓住夏季的消费情况，进一步提升销售营造卖场整体气氛，刺激顾客的购买欲望，提升门店的经济效益，同时调动门店员工的积极性，同时也丰富门店布置艺术和创作热情，经研究决定营业部将开展门店陈列比赛，每一个月为一个活动主题，每月不重复。以营业部下发的活动主题来做相应的陈列，现将相关的活动内容通知如下：

1、 活动时间

2012年7月1日—2012年8月31日

2、 活动目的

促进门店整体的陈列水平更上一层楼，让门店树立注重商品陈列的意识，并配合公司夏季防暑、旅游套包推行的促销活动，提升门店的销售，特举行此次陈列比赛。

3、 检查评选人员

组长：杨雯雯   马婷

组员：何巍、陈柳、刘晏西、孙嫣然、各片区经理、八大片区按ABC类门店各一人（旗舰店纳入到城中片区中）

4、 参赛对象

    117家直营药房

5、 比赛要求

按照各月的主题分别进行陈列，陈列要求如下：

6月份旅游套包陈列要求：
1、 以组合商品套包为本次陈列的核心，组合内容包括：中药健康茶饮，保健食品，家庭保健器械等产品（组合商品套包已下发到各门店邮箱内，系统也可实现组合套包价）；

2、 挑选门店最显眼的位置以花车、端头、收银台或者货架的形式集中陈列，收银台陈列数量每套一个，花车陈列每套两个及以上，端头陈列每套两个及以上；

3、 一个套包一张POP悬挂在对应的陈列区域，并注明功能、效果、价格等基本信息；

4、 爆炸花标明套包的原价和现价，用鲜明的颜色注明，冲击顾客的视觉；

5、 店员（含收银员）以一句话销售的销售模式宣传——需做到每位进店的顾客都知道此活动。（此条反映店长是否对店员进行套包的集中培训）；

6、 在社区活动中将组合套包带到社区进行宣传，需注明功能主效，并进行大力宣传；

7、 套包摆放的位置，如收银台、花车、端头需用小饰品进行装饰，达到突出陈列的目的。

6、 活动主题

组合套包及中药分纵销售

7、 活动门店

一个片区一月推荐4个门店参加评比

8、 评选标准

1、 详见附表《评选标准》；

2、 由片区提供4家参赛门店，从4家门店中评选出2个优胜奖门店；2家优胜门店可参与公司整体套包陈列比赛，并在16家门店中分别评选出公司一等奖一名，二等奖两名，三等奖三名，共计六名；

3、 片区经理交叉评分，市内片区评选市外片区的门店，市外同理，此评选只针对公司总体交叉评选：

	城内片区
	城外片区

	城中片
	都江堰片

	城南片
	崇州温江片

	东北片
	综合片

	光华片
	邛崃大邑片


例如：评分时城中片区到都江堰片区去评选。

4、 营业部各人员分配到各片区指导现场陈列

	营业部
	城内片区
	城外片区
	营业部

	何巍
	城中片
	都江堰
	杨雯雯

	孙嫣然
	城南片
	崇州温江
	马婷

	陈柳
	东北片
	综合片
	刘晏西

	马婷
	光华片
	邛崃大邑
	杨雯雯


例如：何魏负责城中参赛门店的现场陈列指导

5、 初赛和复赛营业部评选人员均不按照现场指导人员分配，实行交叉评选原则，例如：负责城中片区的到都江堰片区进行评选；

6、 初赛时由片区经理、营业部人员、片区ABC门店各一人；

7、 各片区经理再挑选ABC类门店店长一名，作为此次评选小组成员；

8、 评分时间：

a、 每月1-10号为门店自行准备活动主题时间；

b、 每月11-20号为分片区自行评选时间；

c、 每月21-30号为公司评选时间

   请各门店按照对应时间来准备陈列比赛。

9、 奖励政策

设置片区优胜奖2名；

设置公司一等奖一名、二等奖两名、三等奖三名；

片区优胜奖、公司一二三等奖由营业部统一提供；

	
	奖项
	奖品
	

	营业部
	一等奖
	微波炉套装+微波炉防烫用具
	每人1套

	营业部
	二等奖
	食用油+蓓安适抽纸一提
	每人1套

	营业部
	三等奖
	按摩拖鞋+化妆包
	每人1套

	片区
	优胜奖
	千林美白/滋润精华素
	每人1瓶
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