  沙河店店活动总结

活动性质：公司活动 口  片区活动 口 v  其他              
活动时间：   2012年6月1日-6月10日                    

活动主题：        初 夏送“礼 ”健康伴你    

主要活动内容：会员全场满78元送78千林维D钙1瓶
                    满118元送价值118元千林B簇维生素或维生素C+E一瓶（2选1）
1、 数据分析

1、 活动期间与上月同期数据对比（2012年6月1日~10日与2012年5月17日~22日数据对比）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	1145
	46.50
	53249.37
	16567.287
	31.11%
	45.11%

	上月同期数据
	820
	43.49
	35668.12
	8617.59
	24.16%
	43.97%

	对比结果（%）
	325
	3.05
	17581.25
	7949.697
	6.95
	1.14%


2、 活动期间与活动前10天数据对比（2012年6月1日~10日与2012年5月22日~31日数据对比）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	1145
	46.50
	53249.37
	16567.287
	31.11%
	45.11%

	前10天同期数据
	1253
	49.90
	62531.27
	17029.885
	27.23%
	34.80%

	对比结果（%）
	-108
	-3.4
	-9281.9
	-462.598
	3.88
	10.31


3、 活动期间新增会员 10多   人，只是没有及时输入电脑
2、 总结

1、 活动的亮点

1、本次活动为会员专享，有效的将部分非会员转为有效会员，增加了10多名新会员

   2、买赠活动在一定程度上吸引了顾客的购买欲，也相应的提高了客单价

2、 将非会员转为有效会员的成功经验

     1，通过对本次针对会员的促销活动宣传，在本次活动中新增会员10多人,

3、 活动期销售没有提升10%以上的门店，原因分析？

1、这次活动较上次活动相比，表面看起数据高其实是活动时间要久一些，从整个看来宣传工作不够完善，会员这款消费不是很理想，下次要提前做好一切宣传工作

2、让店员更加清楚的了解每次活动的重要性，活动的各项规则，要注重向顾客介绍我们的活动
3.活动这10天与活动前10天相比较，除了毛利高一点，其它都不够理想，销量下滑太多，或许是天气与胶囊，还有新换店长等因素有关吧，还有就是一天主抓陈列或许也受了影响希望下次活动重整旗鼓，把工作做得更细，任务分配到位.

4.我们沙河店这个月只做了店上活动，时间为一天5月30号，邀请三精厂家和气血和厂家，当天销
金额为6723.37元，在销量上还是得到一定的帮助，希望下个月把活动做好，提前安排好
