
高笋塘             店活动总结
活动性质：公司活动 口   片区活动 口   其他      公司活动        
活动时间：              20120601-20120610      

活动主题：                夏季美丽  维你独享     

主要活动内容：      会员满78送价值78元维D钙1瓶，会员满118元送价值118元B族维生素1瓶或者C+E1瓶                                                    

1、 数据分析

1、 活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年6月1日~10日与2012年5月1日~10日数据对比）
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	267
	34.14
	9117.64
	2441
	26.77
	28.46%

	上月同期数据
	284
	34.84
	9895.27
	3066
	30.98
	16.38%

	对比结果（%）
	-5.9%
	-2%
	-7.8%
	-20.38%
	-13.5%
	73.74%


2、 活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。比如：6月1日开始活动，活动时间为10天，那就应从5月22日到5月31日）
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	267
	34.14
	9117.64
	2441
	26.77
	28.46%

	活动前一周数据
	256
	36.55
	9356.57
	2556
	27.31
	11.35%

	对比结果（%）
	4.3%
	-6.6%
	-2.55%
	-4.5%
	-1.97%
	150.74%


3、 活动期间新增会员   5  
2、 总结
1、 活动的亮点
6号那天有个阿姨进来看钙片，最后还咨询了芦荟胶囊，都嫌贵，我们给她讲了我们这次搞的这个活动，满78元就可以送一瓶价值78的维D钙，本来她就看过维D钙，听我们这么一说，马上就买了瓶芦荟胶囊。
2、 将非会员转为有效会员的成功经验

为了享受这个会员专享的活动，宣讲会员权益和会员活动，然后办理了会员卡。

全成都通用。
3、 活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？

原因：（1）本次活动受胶囊事件影响，所以没有提升反而下降，很多胶囊都下架了。
     （2）天气影响，最近白天下雨的时候比较多，也大大影响了销售。

下次活动希望自己和员工尽量给每位顾客都讲到活动，然活动深入每个顾客的心，多和顾客沟通和交流。
                                                              高笋塘 
                                                               包玉南

                                                             2012-06-17

