
     华油路        店活动总结
活动性质：公司活动 口   片区活动 口   其他              
活动时间： 6.1-10日                    

活动主题：  初夏送“礼” 健康伴你          

1、 主要活动内容：消费满78元送价值78元千林维D钙1瓶

2、 消费满118元送价值118元千林B族维生素片或维生素C加E软胶囊1瓶（2选1）

1、 数据分析

1、 活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年3月19日~25日与2012年2月19日~25日数据对比）
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率

	活动期间数据
	583
	47.3
	27591.29
	7828.63
	28.4%

	上月同期数据
	575
	41.9
	24081.33
	7267.66
	30.2%

	对比结果（%）
	1.3%
	12.9%
	14.5%
	7.7%
	-1.8%


2、 活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。比如：2月20日开始活动，活动时间为10天，那就应从2月10日到2月19日）
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率

	活动期间数据
	583
	47.3
	27591.29
	7828.63
	28.4%

	上周同期数据
	607
	45.6
	27708.5
	8434.23
	30.4%

	对比结果（%）
	-3.9%
	3.7%
	-0.42%
	-7.18%
	-2%


2、 总结
1、 活动期销售上升或下降？，原因分析？提出意见、建议？
活动期间和上月提前比销量增加了14.5%，和活动前十天比销量下降了-0.42%，销售笔数也下降了-3.9%，毛利下降-2%，原因分析主要有一下几个：
A、 活动时间比较密集，因为前十天也在搞活动，（满68元送18元劵的活动，其中劵可以使用到31号，）所以对本小区的会员来说，活动比较密集，会员刚刚才买了药品，每隔好久就又给会员打电话搞活动，因此顾客还是有点抵触情绪。所以导致销量有所下滑。

B、 活动期间天气也有点影响，其中有几天都在下雨，对销量也有点影响，刚开始几天销量还可以，后面几天就有所下滑。

C、 由于6月1日起就开始了，胶囊剂的下柜，对本店的销量还是有一定影响，有些顾客来买这些下柜的药品，我们都没有销售给顾客。

D、 活动后半程宣传没有跟上，导致销量下滑。

E、 本店配赠品：千林维c+e，20瓶，千林B族，20瓶，维D钙：58瓶
其中：剩余千林维c+e，6瓶，剩余千林B族，3瓶，剩余维D钙：30瓶

意见及建议：

A、 建议以后活动不要太密集，会导致顾客的反感，合理安排活动的时间。

B、 本店要在下次活动中加强后半程的宣传，弥补因为时间过长导致的销量下滑。

