6月活动总结
通过6月活动以来我店生意较以往有所提高但通过本次活动也可以看出本店在买118送维生素上没有明显的效果。

活动结束我店新增会员10名，针对新顾客除给顾客介绍会员知识外还对新老顾客强细讲解本店平常得一些促销活动。也分析本店的消费群体主要是在过往的流动人口和工地的工人上。
几天活动以来也存在一些问题：

1：活动针对会员一部分顾客不愿办理会员卡。
2：活动买赠金额对于我店消费水平来说相对过高。

3：活动的礼品没有吸引力。

4：药品价格相对附近药店价格高得离谱。

5：每月活动前给重点会员打电话让顾客意见很大，顾客办卡之前说好不打电话，然而现在每月都打电话，导致很多老顾客都很厌烦。

6：很多顾客反映你们搞这些活动还不如实际一点降一降药价。

