民丰西路店六月活动总结
公司在6月1号——6月10号策划了大型的初夏送礼活动，共10天，并针对不同消费金额赠送东西不一样。
 活动期间我店供销售47078.95元，平均每天销售：4707.80元。客单价：46.20元。比上月同期增长24%。
本次满78元送78元钙片和满118元送118活动，对于顾客来说有相当大的吸引力，我们在这次活动期间对78档次的赠品主要曾对购买普药和工地上的顾客，曾对118元的赠品主要想顾客介绍保健品的消费，在我们的赠送品和我们门店卖品是一样的情况下，多数顾客都能够接受。活动期间提高了我店的保健品销售。这种活动。对我们的销售有很大的提高。
活动期间新增会员20名，今年以来公司的活动都是会员专享，通过这几月的活动会员的人数在不断增加，活动期间的会员难免有些是为了当时的赠品才办理的。为了把这部分顾客留住，我们在办理会员卡时都给每位顾客介绍了我们公司的会员政策，和我公司的活动都是针对会员客户；这样顾客就会有一种受重视感觉。在每次活动前的3-5天我们都会电话或者短信通知会员顾客我们公司的活动内容。
顾客在我们药房购买药品真正享受到优惠和我们的增值服务后，她们就会信任我们。消费首选就会是我们药房了。
这次活动主要是抓住了顾客的消费心里，送同等价值的产品太诱人。希望公司可以多做这种零售等价赠送的活动。
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