	分类
	2012年5月
	2012年4月

	销售总额
	27
	28.05

	毛利额
	9.23
	9.65

	毛利率
	34.1%
	34.4%

	中药销售
	5.4
	5.1

	中药毛利额
	2.05
	2.0

	中药毛利率
	37.9%
	38.8%

	日均笔数
	183
	176

	客单价
	49
	51.6

	会员客单价
	79.4
	78.9

	会员消费总人次
	1480
	1469

	会员消费总额
	11.76
	11.59

	会员消费总人次占比
	26.8
	27%

	会员消费总额占比
	43.5%
	41.3%


                 邛崃中心店1-5月销售工作总结
一、5月同比4月销售数据如下：
其中
   4月中药饮片销售3.7万，毛利1.41万，毛利率：38.1%

   5月中药饮片销售3.67万，毛利1.42万，毛利率：38.6%
   5月贵细完成1.16万

   5月成品袋装0.44万

   4月外聘医生销售总额：2.04万
   5月外聘医生销售总额：2.09万
5月销售工作分析：
第一、本月门店顾客订货29个品种总金额达：7300元
第二、5月保健品销售3.78，同比4月4.0万，下降0.22万
5月医疗器械销售0.797，同比4月1.16万，下降0.363万
5月药品销售16.39，同比4月16.71万，下降0.32万
（其中抗生素类下降1550元，感冒药下降500下降，糖尿病类下降下降2300，

清热类下降1000元，  矿物维生素1500元， 心脑血管下降4300元，      

 眼科类药品下降700元 ）

第三、门店借调产生的销量约1万，主要是处方药较多，德巴金，泰舒达，血糖试纸，以及少部分保健品
二、1-5月主要销售数据如下：（1.1号-5.31号）
	分类
	1月-5月
	1-5月目标任务
	完成率

	销售总额
	142.3
	145.1
	98%

	毛利额
	48.69
	49.3
	98.7%

	毛利率
	34.2%
	34%
	100.5%

	中药销售
	24.59
	22.79
	107.8%

	中药毛利额
	9.38
	
	

	中药毛利率
	38.1%
	
	

	集团品种
	16.8
	17.1
	98.2%

	日均笔数
	191
	
	

	客单价
	49
	
	

	会员客单价
	79
	
	

	会员消费总人次
	6987
	
	

	会员消费总额
	55.22
	
	

	会员消费总人次占比
	24%
	
	

	会员消费总额占比
	38%
	
	


1.保健品完成销售：21.5万

2.医疗器械完成销售：5.02万

3.中西成药完成销售：88.1万

4.中药完成销售：24.59（其中贵细4.43万，普通饮片17.4万）

5.经统计截止6月9日：门店经营ABC目录品种437个
，ABC销量占总销量比8.4%
ABC销售毛利占总毛利比9.3%，社保刷卡金额占总销售比34.5%
三、社区活动

  本店主要的社区活动形式是：在门外开展一些宣传活动，宣传主题主要是店内的一些新的器械产品，体验。例如刮痧，艾灸。利用顾客对新鲜事物的好奇聚集一定人气。以后的社区活动主要的思路及方向还是不断推陈出新，并将好的产品推广给顾客。同时附带一些义诊活动。
三、存在的问题：
医疗器械专区不醒目没有特色，希望重新规划设计。希望器械厂家能够提供部分器械的样机，可供顾客体验。
四、6-8月工作计划：

销售任务89万，中药任务15.6万，集团品种10.5万

经营措施：
ABC经营目录完善，并组织大家交流学习

争取团购销售,中药分众销售上量
