邛崃长安大道店          店活动总结
活动性质：公司活动 口   片区活动 口   其他              
活动时间：  2012  年 5 月  17 日–2012  年  5  月  22  日                    

活动主题：初夏送“礼” 健康伴你                    

1、 主要活动内容：1,  消费满68元价值18元券；

2、 、超低特价（附件一）：会员非会员均可享受

3、组合套包的特价（3组）：限会员享受

4、养生茶饮推广：各门店可根据公司之前发的当季养生茶进行自行推广。
1、 数据分析

1、 活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年2月23日~29日与2012年1月23日~29日数据对比）
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	163
	44.75534
	7295.12
	2246.8
	30.8
	20.60%

	上月同期数据
	184
	47.90277
	8814.11
	2628.87
	29.8
	18.51%

	对比结果（%）
	-11.41%
	-6.57%
	-17.23%
	-14.53%
	1%
	11.33%


2、 活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。比如：2月20日开始活动，活动时间为10天，那就应从2月10日到2月19日）
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	163
	44.75534
	7295.12
	2246.8
	30.8
	20.60%

	上周同期数据
	195
	45.38815
	8850.69
	2573.94
	29.08
	24.09%

	对比结果（%）
	-16.41%
	-1.39%
	-17.58%
	-12.71%
	1.02%
	-14.47%


3、 活动期间新增会员  8     人
4、 活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	8元卷
	10元养生卷
	
	

	送出数量
	11
	11
	
	

	剩余数量
	37
	37
	
	


2、 总结
1、 活动的亮点
送卷可以当场用。
2、 将非会员转为有效会员的成功经验

告诉顾客本来这个活动只是针对会员的，我们以后还有很多针对会员的活动，办了会员卡周三周日还可以打折积分，平时也可以积分，还可以领生日礼品。
3、 活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？
5月到6月农忙到了，郊区的顾客多在田里忙着搞收成，我们店在车站人流量减少，来客数较少是主要原因
三、5月希望促销活动
    1、千林系列产品买一送一（赠品）

   2、补肾益寿胶囊买二（瓶）赠一瓶（赠品24s）
  3、中药袋装全场8.8折，贵细产品9折（西洋参）
  4、品种特价（效期品种）
  5、夏季畅销品组合装特价
