人民中路店活动总结

活动性质：公司活动 

活动时间：   6月1日----6月10日                      

活动主题：   初夏送“礼”，健康伴你                    

主要活动内容：  消费满78元送78元VD钙，满118元送118元C+E                                                    

1、 数据分析

1.  活动期间与活动前期数据对比（6月1日---6月10日数据与5月22日---5月31日数据对比！
	
	销售
	笔数
	平均客单
	毛利
	毛利率
	会员销售占比
	新增会员人数

	活动期间数据
	26590.51
	752
	35.36
	8431.03
	  31.71%
	37.39%
	29

	前期同期数据
	35796.84
	  771
	46.43
	9150.78
	25.56%
	  44.72%
	28

	对比结果（%）
	74.28%
	97.53%
	     76.16%
	92.13%
	  124.06%
	83.61%
	   103.57%


2.活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	VD钙
	千林C+E

	总数量（套）
	35
	20

	送出数量（套)
	35
	20

	剩余数量(套）
	0
	0


2、 总结

1、 活动的亮点

通过买赠活动，新增了一批会员，也推动了新的团促品种的销售。
2、 将非会员转为有效会员的成功经验
（1）向顾客介绍我们的买赠活动，是会员专享，只要成为我们的会员就能参加，我们的会员卡是只要在本店消费即可免费办理
（2）将我们的会员权益告知顾客，除了打折积分外，积分可以抵现，有些商品，会员特价专享 
3、 活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？
（1） 销售未提升，一是因前期销售了近万元的片仔癀，故销售额比活动期间高出很多。二是，赠品对购买能力不是很好或保健意识不强的顾客来说吸引力不是特别大。
（2） 改进：努力扩大宣传力度，在活动期间营造更好的气氛，吸引顾客前来消费。留住老顾客，增加新的会员，做好会员销售工作。并通过提升我们自身专业知识和销售能力，提高顾客的健康保健意识。
