滨江东路    店活动总结

活动性质：公司活动 

活动时间： 6月1日----6月10日                      

活动主题：    买送活动                   

主要活动内容：  消费满78元送78元VD钙，满118元送118元C+E                                                    

1、 数据分析

1.  活动期间与活动前期数据对比（6月1日---6月10日数据与5月22日---5月31日数据对比！
	
	销售
	笔数
	平均客单
	毛利
	毛利率
	会员销售占比
	新增会员人数

	活动期间数据
	29682.05
	598
	49.63
	9421.95
	31.74%
	
44.33%
	30

	前期同期数据
	37682.81
	615
	61.27
	10601.62
	28.13%
	31.07%
	26

	对比结果（%）
	-8000.76
	-17
	-11.64
	-1179.67
	3.61%
	13%
	4


2.活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	VD钙
	千林C+E

	总数量（套）
	48
	48

	送出数量（套)
	27
	20

	剩余数量(套）
	21
	28


2、 总结

1、 活动的亮点

非会员转化成会员的效率较高，且为以后消费千林产品铺路。
2、 将非会员转为有效会员的成功经验

顾客进店都告知顾客我们现在的搞活动，让每位顾客都知道活动内容，收银都问顾客是否有会员卡，没有的立即办理并享受会员待遇。
3、 活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？

5.22-5.31期间卖过冬虫夏草3袋5192.27元，还有顾客订单博路定12盒3096元 总共8288.27 ，活动期间会员消费占比上升13%
