          十二桥   店活动总结

活动性质：公司活动 v   片区活动 口   其他              
活动时间：    2012年6.1-6.10                

活动主题： 满78送VD钙，满118送118元C+E                

主要活动内容：满68送18元卷

数据分析

活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年6月1日~10日与2012年5月1日~10日数据对比）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	515
	60.26
	31035.49
	10171.21
	32.77
	43.69

	上月同期数据
	626
	47.06
	29465.11
	8657.05
	29.38
	25.92

	对比结果（%）
	82.27
	128.04
	105.33
	117.49
	111.54
	168.56


活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。比如：5月17日开始活动，活动时间为6天，那就应从5月11日到5月16日）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	515
	60.26
	31035.49
	10171.21
	32.77
	43.69

	上月同期数据
	593
	51.21
	30372.38
	9307.04
	30.64
	23.16

	对比结果（%）
	86.85
	117.67
	102.18
	109.29
	106.95
	188.64


活动期间新增会员    50   人，同期上周增加 30   人

活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	VD钙
	C+E/B族
	
	

	送出数量
	40
	35
	
	

	剩余数量
	0
	5
	
	


总结

活动的亮点： VD钙适用人群广，更为吸引顾客，以达成交易。

将非会员转为有效会员的成功经验：因为活动是限会员参加，且赠品力度较大，因此成功的将非会员转为会员，以致活动期间会员销售占比大大提升。 

活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？

原因分析：活动有所增长，但幅度不大，主要原因是前两天天气影响较大。
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