   崇州金带街   店活动总结

活动性质：公司活动 v  片区活动 口   其他           
活动时间：   2012年6月1日—6月10日                    

活动主题：      “夏季美丽，唯你独享”                      

主要活动内容：    会员专享满78元送价值78元千林维D钙，满118元送价值118元千林 B族维生素或千林维生素C+E                       
1、 数据分析

1、 活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年6月1日~10日与2012年5月1日~10日数据对比）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	786
	40.84
	32106.03
	9961.06
	31.02%
	58.23%

	上月同期数据
	812
	34.08
	27673.43
	9211.47
	33.28%
	51.51%

	对比结果（%）
	-3.2%
	19.8%
	16%
	8.1%
	-6.79%
	13%


2、 活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。比如：6月1日开始活动，活动时间为10天，那就应从5月22日到5月31日）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	786
	40.84
	32106.03
	9961.06
	31.02%
	58.23%

	上周同期数据
	782
	34.44
	26931.58
	8349.86
	31%
	56.69%

	对比结果（%）
	0.5%
	18.5%
	19.2%
	19.29%
	0.06%
	2.7%


3、 活动期间新增会员     28     人

4、 活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	千林维D钙
	千林B族维生素

	千林维生素C+E
	

	送出数量
	50
	0
	20
	

	剩余数量
	0
	0
	0
	


2、 总结

1、 活动的亮点
1. 满78送钙，满118送VC+E，有利于销售中疗程用药的广大推销，提高了单笔客单价。

2. 特价产品和买赠活动，有助于门店快速的销售淘汰品种
3. 组合套装，让大家更加的利用组合销售，提高销售

2、 将非会员转为有效会员的成功经验

活动针对会员专享，有些顾客买满了78元或118元因不是会员就不能享受活动，这就成功就该顾客转为会员了。
3、 活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？

