
浣花滨河             店活动总结

活动性质：公司活动  eq \o\ac(□,口)   片区活动 口   其他              
活动时间： 2012年6.1-6.10           

活动主题：夏季美丽，唯你独享
主要活动内容：1. 会员购物满78送价值78元千林维D钙1瓶
                满118元送价值118元千林B族维生素或维生素c+e1瓶

              2. 淘汰品种超低特价

              3. 组合特价

              4. 贵细85折起

              5. 养生茶推广
数据分析

1、 活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年6月1日~10日与2012年5月1日~10日数据对比）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	483
	46.76
	22587.3
	7404.94
	32.78%
	50.79%

	上月同期数据
	576
	40.09
	23094.06
	7039.07
	30.48
	33.29%

	对比结果（%）
	-16.14%
	16.63%
	-2.19%
	5.19%
	2.3%
	17.5%


分析：客单价，毛利，毛利率，会员消费占比略有增长 。销售笔数，收入略微下降.活动期间天气原因人流量下降，但是通过活动使客单价提高
2．活动期间与活动前10天数据对比（活动前10天的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。5.22-5.31
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	483
	46.76
	22587.3
	7404.94
	32.78%
	50.79%

	前一周数据
	506
	42.76
	21641.06
	7055.75
	32.60
	48.48%

	对比结果（%）
	-4.54%
	9.35%
	4.372%
	4.95%
	0.18%
	2.31%


分析：客单价，收入，毛利，毛利率，会员消费占比都略有增长，客流量略下降

 3．活动期间新增会员  41 人 。活动前一周会员发展23
总结

1、 活动的亮点

活动前海报，POP全部到位，DM单发放到位,每个人给自己负责的重点会员打了电话，给本店会员消费前150位打了电话。给曾经在本店购买过维D钙的顾客打了电话，在店门口用赠品做了堆头相应写了海报。买了扩音器录好音在店外面放起。给进店的每个顾客进行详细讲解，提高客单价

将非会员转为有效会员的成功经验

耐心的讲解我们的会员权益。平时要38才能办，现在搞活动免费办，让顾客感觉划算。且本次活动我们只针对会员顾客。
活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？

分析：本次活动与上月同期相比下降-2.19%，与前10天相比增长4.372%。 
活动期间天气不太好，对销量有一定影响
本次主线的活动力度较大，送出钙46瓶。千林产品118的送了14瓶。对提高客单价有一定作用。但人流量始终较少，就是那几个老顾客。中药打折，本店无贵细，中药只有很少的摆盘品种，活动效果不理想。活动期间缺货较严重，胶囊下柜也有一定影响销量
下次活动中：努力做好宣传和活动氛围营造。努力使客流增加，发展新会员，挖掘新顾客

