       送仙桥      店活动总结

活动性质：公司活动 √口   片区活动 口   其他              
活动时间：   2012.6.1-----2012.6.10           

活动主题：    六月活动                

主要活动内容：    满78元送78元维D钙，118送千林不B族或C+E                                               

数据分析

活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年6月1日~10日与2012年5月1日--10日数据对比）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比
	同期会员发展数量

	活动期间数据
	585
	57.2
	33486.71
	10304.86
	30.77%
	44.85%
	24

	上月同期数据
	732
	46.0
	33675.68
	10475
	31.1%
	36.4%
	22

	对比结果（%）
	-20.8%
	24.3%
	-0.56%
	-1.62%
	-0.33%
	8.45%
	9.1%


活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。(6月1-10，5月22-31）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比
	同期会员发展数量

	活动期间数据
	585
	57.2
	33486.71
	10304.86
	30.77%
	44.85%
	24

	上月同期数据
	673
	52.6
	 35401.7
	9962.2
	28.1%
	33.07%
	31

	对比结果（%）
	-13.1%
	8.7%
	-5.4%
	3.4%
	2.67%
	11.78%
	-22.6%


活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	维d钙
	C+e
	B族
	

	送出数量
	63
	11
	17
	

	剩余数量
	9
	13
	7
	


总结

活动的亮点。

将非会员转为有效会员的成功经验：

活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求

客流量减少，导致销售额下滑。

由于城管监管严格，不准在街道发dm单，导致本次活动海报宣传力度不够。在下次的活动中加强海报宣传力度，多在社区去发。

