     营兴街     店活动总结

活动性质：公司活动 口   片区活动 口   其他    公司活动          
活动时间： 2012年6月1日——2012年6月10日                      

活动主题： 初夏送“礼” 健康伴你   

主要活动内容：消费满78元送价值78元千林维D钙1瓶

消费满118元送价值118元千林B族维生素片或维生素C加E软胶囊1瓶（2选1）
超低特价（附件一）：会员非会员均可享受

组合套包的特价（3组）：限会员享受

⑴夏季家庭必备（风热感冒）——37050 夏桑菊颗粒、31222橘红丸、25881氨基酸口服液；特价28元

⑵美丽塑身套餐（热销商品）——99794汤臣倍健左旋肉碱、96934（女）/99943（男）汤臣倍健多种维生素片；特价398元

⑶白领健康套餐（抗辐射、抗氧化）——62934汤臣倍健螺旋藻片、67121千林维妥立C+E软胶囊；特价181元

参茸贵系全线8.5折起（虫草、燕窝）：限会员享受
养生茶饮推广：各门店可根据公司之前发的当季养生茶进行自行推广。如门店有条件熬制大锅汤的，请现场泡制并赠饮
数据分析

活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年6月1日~10日与2012年5月1日~10日数据对比）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	159
	42.51
	6759.88
	2330.37
	34.47%
	34%

	上月同期数据
	160
	     32.25
	5161.3
	1778.66
	34.46%
	37.5%

	对比结果（%）
	（活动-上月）/上月*100%
	 （活动-上月）/上月*100%
	（活动-上月）/上月*100% 
	（活动-上月）/上月*100% 
	活动-上月 
	（活动-上月）/上月*100%


活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。比如：6月1日开始活动，活动时间6月1日-6月10日为10天，那就应从5月22日到5月31日）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	159
	42.51
	6759.88
	2330.37
	34.47% 
	34%

	上周同期数据
	238
	33.84
	8055.09
	2487.67
	30.88%
	30.25%

	对比结果（%）
	（活动-上月）/上月*100%
	 （活动-上月）/上月*100%
	（活动-上月）/上月*100% 
	（活动-上月）/上月*100% 
	活动-上月 
	（活动-上月）/上月*100%


活动期间新增会员   29      人,与上月同期会员办理  13  人
活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量（此次未送劵）
	赠品名称
	3元代金劵
	5元代金劵
	8元代金劵
	

	送出数量
	
	
	
	

	剩余数量
	
	
	
	


总结

 这次为期十天的活动以表格分析，总的与上一周对比销售较差，会员占比偏低，分析其原因有2个，最大的是因为本店人员只有2名，由原来的整班制变成白班制，缩短了销售时间，很多客户都是白天外出到下午或者晚间才出门消费，这期间错过了最好的销售时间。还有一个可能是在宣传方面没到位，导致了过后还有顾客在问活动细则。

