        黄金路店     店活动总结
活动性质：公司活动 V口   片区活动 口   其他              
活动时间：     6.1-6.10                  

活动主题：       夏季美丽，维你独享            

主要活动内容：     会员消费满78送维D钙，118送118维生素B族或者C+E                                                     

1、 数据分析

1、 活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年2月23日~29日与2012年1月23日~29日数据对比）
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	446
	34.2
	 15234.25
	4347.2 
	28.71% 
	23.6%

	上月同期数据
	317
	31.4 
	9940 
	3072.8 
	 31%
	24.6%

	对比结果（%）
	40.7%
	 9%
	53.3%
	41.5% 
	-2.3%
	-1%


2、 活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。比如：2月20日开始活动，活动时间为10天，那就应从2月10日到2月19日）
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比
	同期会员发展数量

	活动期间数据
	446
	34.2
	15234.25 
	4347.2 
	28.71 
	28.71%
	20人

	上周同期数据
	420
	30.6 
	12855 
	3575 
	27.81 
	22%
	8人

	对比结果（%）
	6.2%
	12%
	18.5% 
	21.6% 
	3.3%
	6.71%
	150%


3、 活动期间新增会员    20        人对比上周数据增加会员12人
4、 活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	维D钙
	118千林
	
	

	送出数量
	12
	12
	
	

	剩余数量
	0
	0
	
	


2、 总结
1、 活动的亮点
本次活动的赠品针对了不同年龄层次的会员，吸引了很多新会员的消费，维护了老会员。活动期间我们以不同会员的类型，提醒顾客我们赠品的实用性。还有很多特价品种的销售业很吸引顾客。
2、 将非会员转为有效会员的成功经验

活动期间有位女顾客进店咨询减肥产品，我们推荐了自然之宝的左旋肉碱，顾客觉得价格稍贵了，我们提醒顾客现在我们公司会员活动赠品有C+E，搭配使用美容又塑身。顾客欣然很接受这种物美价廉的组合立马成为了我们的会员。
3、 活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？

