新津兴义店5月总结及6月计划

	门店
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	毛利额
	集团实际完成
	会员人数
	会员消费占比

	新津兴义店
	4.8
	3.0261
	2500
	764.1
	7000
	9908.46
	6105.45
	911
	32.37%


门店任务完成率为：63.05%   

原因：1.雨季来临，顾客大多不愿出门，在加上农忙，顾客大多很早就上街买菜回家，未做太多停留。2.竞争对手已经开通社保，存在垄断前面大多顾客。销量呈直线下滑。

6月计划：

1. 高度重视此次活动，让更多顾客进店消费。

2. 争取拉更多的大宗顾客，进行大宗的购买。

3. 继续深入学习，加强对员工的专业技能和销售能力。

