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一、5月工作总结：
                 在5月正月之类本店销量较上月相比下滑了6015，对于销量下滑做出以下分析原因有4
点：

1、 由于基本常用药的缺货导致顾客跑了几次没有买到自己想要的品种或数量时，他们就很反感，不想再跑冤枉了，来了之后又买不到自己需要的，进而流失了部分顾客，

2、 由于桐君阁的品种涨价，而他们的价格是、又很乱，就附近的私人药房或军区总医院的价格都较便宜于我们也就导致顾客一听价格后就走了；

3、 由于新都区城镇的改造，环境的美化，原在我们门口的菜市场搬迁到我们后面的两家私人药房那边，很多买菜的顾客都不经过我们门口，再加上我们的价格比他们两家私人药房贵，部分顾客就选择了顺道又便宜的药房；
4、 由于本人对于菜市场的搬迁顾客的流失没有采取及时的因对措施和办法，导致销量下滑；

    

二、下月的工作计划及增量措施：





1、下月的工作重点主要放在会员的方面及社区活动的开展，加大宣传力度，加深顾客对太极的印象；

          2、增量措施；借公司6月的买赠活动吸引顾客都购买力，加强活动的宣传，争取本月的销量恢复到以前的销量，在活动前两天打电话或发短讯通知会员，告知他们活动内容，活动优势。
