景中店-王旭

怎样做好店上团购

我们店团购主要是集中在铺阳镇，因为铺阳有工业区、工厂、水电视局、自我觉得跑团购的好处会让门店完成了任务。也会让我们销售任务提前完成。当然门店也希望能通过团购能完成更好销售任务，要跑团购首先要做好充分的准备。可以通过朋友之间的多沟通多交流多联系。

我觉得团购可以磨练一个人的毅力勇敢的跨出第一步万事开头难。这样也可以锻炼自己并且提升自己的销售能力和人与人之间的沟通能力，夏天我店要开展团购主要就是针对有些工厂企业、工业区可以销售一些藿香正气液、板蓝根颗粒、夏桑菊颗粒等清热解毒药品和夏季容易中暑药品。为了进一步的提升门店销量只有跑团购可以创造适当的机会。虽然团购的范围较小不过我们店上员工都很积极的参与，每次顾客买的不是很多，但自我认为还是小小的成功。我店偶尔有些建筑工地人买藿香正气液一次消费就是50盒不过这种几率还是很小一个月就一次或两次，有时候甚至一次都没有，所以门店采取留顾客电话号码的方式宣传企业文化等形式刺激顾客下次消费，作为企业的一员我们对团购还是很热情的！由于团购的特殊性以及并没有多少专业的团购操作经验。

在以后的工作中我会多了解一些团购的问题，便于在现实中更好地处理好团购业务，工作中一定多跑多联系商家。要严格的落实团购宣传、才能认真落实宣传以及执行团购，更加充分的利用团购中的老顾客刺激消费者购买欲。
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