
邛崃平乐店2012.5总结及6月计划
	月份
	销售
	笔数
	客单价
	毛利
	毛利率
	平均每日销售
	会员消费笔数
	会员消费占比

	3.26-4.25

(4月)
	20028.51
	865
	23.2
	6518.75
	32.55%
	646.1
	129
	23.9%

	4.26-5.25

(5月)
	24250.23
	820
	29.6
	7709.7
	31.8%
	808.3
	112
	28.4%


本月与上月销售相比，上升了4221.72，笔数下降45笔，毛利上升了1191，毛利率下降了0.75%，平均每日销售上升了162.2，会员消费笔数下降了17笔，会员4月消费金额为4795.46，占比为23.9%，5月会员消费金额为6881.31，占比为28.4%，会员人数由478个增加到了495个（增加了17个），会员积分>0的有229个，占比46.3%，活动中共办理了会员卡9张（5.11社区活动2张，5.12-5.16开卡活动中办理了6张，至今消费为122.9），门店库存金额：上月31044.5，本月34729.9品种数：上月1402，本月1509（增加了ABC目录品种）动销品种：上月719，本月680。
大类品种销售情况明显

	月份
	药品（1）
	中药材及中药饮片（2）
	保健食品（3）
	医疗器械（4）
	日用品
（5）
	消毒产品（6）
	化妆品
（7）
	普通食品（8）

	4月
	15047.5
	223.1
	3097.47
	1398.24
	0
	86.2
	176
	0

	5月
	17471.5
	633.75
	3898.56
	1804.26
	0
	223.36
	211.8
	0


5月与4月销售相比各个大类都有所上升，（1）上升了2424，（2）上升了410.7，（3）上升了801.1，（4）上升了406，（6）上升了137.16，（7）上升35.8，五月上升的原因主要是搞了开卡活动，促进了销售。
  公司ABC目录销售为：2725.8 ，大保健品销售为：2322.1 ，未进ABC原团促目录销售为：4644.7，4月任务为2.6万，实际完成了24250.23万，完成了93.3%
  缺货、淘汰品种情况：淘汰品对我们店而言（除伊可新外）其它品种没什么影响，缺货品种中降压、糖尿病类的一部分品种（10种左右）相对而言不能满足顾客的需求：eg:硝苯地平缓释片（浙江昂利康）每次来货就2盒，卖了后就又只生成两盒，这样常卖的药就不能满足顾客一次性想多购几盒的需求，还有冲票，不能保证周四时一定来货。（虽然配送收货中已开票，但也有来不到的可能）
5月主要搞了3次活动

1、社区活动：5.11
2、开卡活动：5.11-5.16
2、公司活动：5.17-5.22
3、维护老会员的同时，发展新的重点会员，给会员积极宣传我们六月活动
4、积极宣传我们已经开始刷卡

4、6月计划：6月任务为2.6万，争取完成任务的90%以上，加强淘汰品种的销售
措施：1、多与员工沟通、交流，鼓励她们提高销售
      2、培训学习淘汰品种，加大销售力度
3、   
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