5月工作总结6月计划
	月份
	销量
	毛利
	毛利率
	客单价
	平均每天销量

	4月
	18251.61
	5935.50
	30%
	32.76
	608.387

	5月
	17053.70
	5456.63
	32%
	36.51
	568.457


	

	


	月份

	药品
	 中药饮片
	保健品
	医疗器戒
	日用品
	消毒品
	化妆品
	普通食品

	4月份

	15028.67
	46
	1835.55
	920.27
	28
	254.22
	129
	9

	5月份

	13529.38
	0
	1560.73
	1633.99
	28
	173.1
	125.50
	3

	
	-1499.29
	-46
	-274.82
	713.72
	0
	-81.12
	-3.5
	-6


总结：

1. 5月比上个月减少了1198元，毛利率降低了2%，日销量平均减少了39.93元，毛利额减少了478.87元，离本月销售指标还差4946.3元
2. 5月份主要下滑原因:主要我们是郊县都在农忙，还有主要就是这短时间人流量很少，对于缺货这个问题我们都不存在，最主要是人流量很少，街上都没得人

3. 在促销活动前期和中期进行活动宣传，在活动期间我们的销量3869.41元，相比上周减少了93元
4效期、滞销品种的清理和处理。

计划：

1. 在努力完成本月2.4万任务的同时提高销量、毛利、毛利率。

2.让每位员工熟悉ABC类品种，抓重点会员，发展新会员。

3努力完成6月活动.做好宣传，提升活动效益，销售有品种提升销量

4继续销售滞销品种和效期品种

5店内店外清洁卫生大扫除

5
                               大邑沙渠杨丽

