邛崃汇源店2012年5月工作总结及2012年6月工作计划

一、2012年4月主要销售数据

	数据
	5月
	4月
	同比增减

	销售
	36865
	41372
	-10.9%

	毛利
	11780
	13700.87
	---14%

	利润
	31.95%
	33.10%
	-3.4%


分析：

1、品种数据

	
	动销品种个数
	5月占比
	4月占比

	总个数
	899
	100%
	100%

	其中：普通食品
	2
	0.22%
	0.041%

	日用品
	2
	0.22%
	0.03%

	保健品
	53
	5.89%
	   0.516%

	医疗器械
	61
	6.78%
	0.56%

	化妆品、日化
	7
	 0.78%
	0.083%

	药品
	733
	81.53%
	8.35%

	中药
	21
	2.34%
	0.22%

	消毒产品
	20
	2.22%
	  0.2%


分析：

2、库存数据及动销比

	
	库存金额
	5月均销售
	5月动销（月均销售/库存金额）
	4月均销售
	4月动销（月均销售/库存金额）
	动销同比增长

	总库存
	48874.63314
	36865
	75.42%
	41371.95
	77%
	-1.58%

	其中：普通食品
	5.95
	18
	3.02%
	29.2
	1.85%
	1.17%

	日用品
	802.15
	4
	0.049%
	63.9
	0.78%
	-0.731%

	保健品
	6909.976518
	4513.9
	65.3%
	4149.66
	49%
	16.3%

	医疗器械
	4452.693628
	1979.76
	44.46%
	1969.9
	40%
	4.46%

	化妆品、日化
	719.1
	368
	51.17%
	863.1
	1.01%
	50.16%

	药品
	33739.97082
	25397.37
	75.27
	28118.64
	76%
	-0.73%

	中药
	950.48
	356.64
	37.52%
	469.01
	46.3%
	-8.78%

	消毒产品
	283.455
	499.49
	1.76%
	523.9
	1.29%
	0.47%


分析：综上所述：.总销售在下滑，普通食品含片、.保健品医疗器械、化妆品日化、消毒产品在上升，而日用品和药品还有中药销售下滑了，下滑的原因：
  1.缺货事情肯定是有的，但是没有统计过，不知确切的数据，但是是会应该缺货或者库存不够而流失买主的，而我们那，有些买主是不会等的，像有天我接个买主，买善存片成人的60片，本来是哟5瓶的，结果我们只有2瓶的，哎，不等啊，损失165元，第二天一买主点买何氏狐臭净一盒，没有货品，不要其它的代替，而且整个邛崃都没有，无法调拨，第三天还是买何氏狐臭净的，哎，就连到三天就损失561元，
  2.有个常买主，经常在我们那来耍，说：你们货品没有以前多了。

  3.公司现在改革货品，应该多处理无标示的产品和T、D类产品，太多了
二、2012年6月提升销售的五项措施

1、自我巩固专业知识
2.销售时挖掘购买夏季常备的药品，多点团购金额
三、2012年5月各品类销售计划
	
	6月
	5月实际
	增加额
	增加率

	销售
	4.9万
	36865
	12135
	0.247%

	毛利
	15000
	11780
	3220
	0.214%

	利润
	35%
	31.95%
	3.05%
	0.087%


                                         邛崃汇源店
                                            2012年5月26日

