    府城大道西段        店活动总结

活动性质：公司活动 口   片区活动 口   其他              
活动时间：   2012.517——2012.5.22                    

活动主题：     初夏送礼健康伴你                  

主要活动内容：消费满68元送价值18元的卷，超低特价，组合套包特价限会员享受，参茸贵细全线8.5折限会员享受
数据分析

活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年5月17日~22日与2012年4月17日~22日数据对比）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	371笔
	45.27元
	16793.44元 
	5249.50 
	31.3% 
	29.5%

	上月同期数据
	366笔
	38.70元 
	14163.81 元
	4539.173072 
	32.05% 
	13.6%

	对比结果（%）
	1.37%
	 16.95%
	18.57%
	15.65% 
	-2.34%
	116.9%


活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。2012年5月17日-22日与2012年5月16日-21日数据对比）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	371笔
	45.27元
	16793.44 元
	5249.50 
	31.3% 
	29.5%

	上周同期数据
	376笔
	45.88元 
	17250.02 元
	5391.242577 
	31.25% 
	27.8%

	对比结果（%）
	-1.33%
	-1.33%
	-2.65%
	-2.63% 
	-0.16%
	6.1%


活动期间新增会员      28      人

活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	8元代金卷
	10元代金卷
	
	

	送出数量
	34张
	34张
	
	

	剩余数量
	14张
	14张
	
	


总结

活动的亮点

代金卷的使用买的东西马上就可以使用，尤其是8元代金卷的除特价外全场通用。

将非会员转为有效会员的成功经验

    全场满68元就可以送18元代金卷且8元劵是全场除特价外全场通用很多非会员觉得活动很切合实际，加上太极的口碑效应也很愿意成为太极的会员。
活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？

我们这里地处写字楼旁边附近无一小区，人流较少，只能靠写字楼的固定人群卖点感冒等药，加上自进入夏季以后随着感冒的减少进店客流量减少，导致销量的下滑。  
