	“我爱太极”万人合理化建议征集卡

	建议人
	刘新
	单位及岗位
	交大三店店员　
	联系电话
	18702869564　

	建议类别
	□
	产品质量 □
	工艺技术 □
	经营管理

	
	安全生产 □
	其他 □
	　
	

	建议事项
	新品配送问题及应季产品问题

	现状分析及措施办法
	新品配送前我们都不知道会配送些什么，好不好买，周边价格是怎么样，厂家进货价格怎么样，厂家是否能围护了价格，周围人群是否接受，比如我们在新品中云南白药系列产品，在交大路上有一家康福泰就在经营，他们实行的就是买五送一，会员日打八五折，还有其它的优会，如果说现在厂家进货价格比较高，也没法围护价格，本来是个好品种在太极买，就会影响销售，让周围的人都感觉太极的药品太贵，同样的货品，不好让人接受。选择货品时，可让店长和员工一同选择。把意见反应到品管部及时调整。
应季产品，在每个季节我们所需要的货品，都是不一样的，如夏天外用药就比较多，什么过敏啊，脚气啊，湿诊啊，但现有库存无法满足销售需要，仓库备货也不足，各家店都是在买，也无法调借，这会影响销售。还有平时常用药品也不足，地区不一样，有些常用药品会销售比较好，有时才来货，两三天就买完了，后面几天都无法销售，如，交大三店旁边是影视学校这样避孕药品相对走的比较好，有时一天要出八九盒或更多，但一周来货量只有十来盒。调货也不能满足。影响销售，季节性更换药品所需量，对有些种品，可减少来货，相对用的多的种品，可增加来货数量，还有对地区性真对货品，可适当增加

	预期效果或效益
	可增加销售量，让利益更大化



