
	“我爱太极”万人合理化建议征集卡

	建议人
	陈文芳　
	单位及岗位
	交大三店店员　
	联系电话
	13980667659

	建议类别
	经营管理 □
	产品质量 □
	工艺技术 □
	经营管理　

	
	安全生产 □
	其他 □
	　
	

	建议事项
	在消费者中增强太极大药房的形象，在日常的经营管理、服务、传播中慢慢强化其品牌在社区里的门店，可采取的是社区活动和上门服务，完善产品服务系统，做好售前、售中、售后服务，使顾客感到安全、放心、便利。

	现状分析及措施办法
	公司现在人员流动性较大，可能跟每个店的生意有关，生意不好工资就低，有的员工都是因为公司的培训和考试，我认为公司的培训还是对我们有好处的。太极本身有大型药房，商务宾馆，药材基地等，把他们合理利用，组成生态旅游养生为一体，与旅行团合作把太极蜜语花香基地，中医馆，商务宾馆等做为景点介绍给来成都旅游每一个人，把美丽成都介绍给别人的同时也可让旅游者认识太极，了解太极，在蜜语花香参观与尝蜜，在中医馆里接受中医对每个人身体的评估，对应每个人的需要开出合适化的养生药方与食谱。可采取的是社区活动和上门服务，完善产品服务系统，做好售前、售中、售后服务，使顾客感到安全、放心、便利。

	预期效果或效益
	员工是企业生存的根本之一，只有员工稳定下来企业才会更加稳定发展。毕竟每一次新员工的加入还是需要发大力气去培养与学习的。老员工对企业的认同感越强对新员工的稳定也是一种激励。



