浆洗  店活动总结

活动性质：公司活动 

活动时间： 5月17日----5月22日                      

活动主题：    买送活动                   

主要活动内容：  消费满68元送18元的券                                                    

数据分析

1.  活动期间与活动前期数据对比（5月17日---5月22日数据与5月11日---5月16日数据对比！
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比
	新增会员人数

	活动期间数据
	1332
	41.39
	55134.12
	15964.83
	28.96%
	15.22%
	14

	前期同期数据
	1365
	 41.89
	57179.88
	16754.71
	29.3%
	14.27%
	11

	对比结果（%）
	-2.4%
	 -1.2%
	-3.57%
	-4.71%
	-0.34
	+6.65%
	-27.27%


2.活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	8元券和10元券算1套

	总数量（套）
	108

	送出数量（套)
	42

	剩余数量(套）
	66


总结

活动的亮点

活动送的8元现金券可以当场使用，提高了顾客的接受力。
将非会员转为有效会员的成功经验

利用活动赠送抵用券，让顾客感受到实在的优惠，使其成为会员，并提高当次消费金额。
活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？

本次活动送的优惠券分为8元现金券和10元养生券，顾客对于抵用券接受力度不大，特别是10元的养生券，觉得我们是在欺骗消费者，不喜欢送券，建议以后直接省现金或送礼品，而且，活动时，会员都不积分，对于未满68的顾客就有意见，建议以后不要取消积分。
