龙华北路   店活动总结
活动性质：公司活动 口   片区活动 口   其他              
活动时间：2012年5月17日至2012年5月22号
活动主题：初夏送“礼” 健康伴你 

主要活动内容：消费满68元价值18元券
1、 数据分析

1、 活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年4月17日~22日与2012年5月17日~22日数据对比）
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	156
	31.73
	4949.71
	1221.05
	24.67%
	34.49%

	上月同期数据
	176
	28.11
	4947.76
	1263.84
	25.54%
	34.33%

	对比结果（%）
	-11.36%
	12.88%
	-0.039%
	-3.39%
	-0.87%
	0.46%


2、 活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。比如：2月20日开始活动，活动时间为10天，那就应从2月10日到2月19日）
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	156
	31.73
	4949.71
	1221.05
	24.67%
	34.49%

	上月同期数据
	156
	27.91
	4353.85
	1147.17
	 27.08%
	23.40%

	对比结果（%）
	0
	13.69%
	13.69%
	6.44%
	-2.41
	47.39%


3、 活动期间新增会员    25     人，上周会员办理  22人。
4、 活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	卷
	
	
	

	送出数量
	12
	9
	1
	

	剩余数量
	12
	
	
	


2、 总结
1、 活动的亮点
1、买满68元，送18元的劵，比较有吸引力。从而给给予了顾客购买的欲望。
（1） 将非会员转为有效会员的成功经验

（2） 给顾客详细介绍会员权益。
（3） 讲解每次活动我们都会为顾客设定1-2个会员专享栏目。

（4） 我们的会员可以凭会员卡免费测血压、微量元素等等。
2、 活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？

这次我们做到了：1、活动宣传单我们基本做到每张都发放到了消费者手里。

                2  顾进店也做到了一一介绍。

                   3、组方销售有待提高。

争取在下次活动中能再接再励，超越这次。
                                                         甘金霞
                                                     2012年5月25日
