
       双林     店活动总结

活动性质：公司活动 口V   片区活动 口   其他              
活动时间：5月17日到22日                    

活动主题：      初夏送“礼”，健康伴你                 

主要活动内容:满68元送18元代金卷                                               

1、 数据分析

1、 活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年5月17日~22日与2012年4月17日~22日数据对比）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	690笔
	44.63
	30792.39
	10804.43
	35.09% 
	37.66

	上月同期数据
	711 笔
	53.75
	38216.88
	10470.86
	27.4%
	29.41

	对比结果（%）
	-2.95%
	-16.96%
	-19.42%
	3.18%
	28.06
	28.05


2、 活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。比如：5月17日开始活动，活动时间为5天，那就应从5月12日到-5月16日）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	690笔
	44.63
	30792.39
	10804.43
	35.09%
	37.66

	上月同期数据
	602笔
	40.27
	24244.68
	6803.40
	28.06%
	38.04

	对比结果（%）
	14.61%
	10.83%
	27%
	58.80%
	25.05%
	-0.09


3、 活动期间新增会员   18    

2、 总结

1、 活动的亮点

在收银台包了很多花茶，如：千日红，玫瑰花 五彩菊 茉莉花  山楂 包出来很好看，吸引了很多女性顾客，收银员再配合了一句话服务我们将以前放在中药柜基本上不动销的千日红和五彩菊等等都销售了。

在收银台配备了展台，陈列夏季的解暑藿香正气液、十滴水、清热的金银花露等销售都比较好。
2：店内特价产品的花车陈列和针对活动的POP宣传

我们打了气球，在收银台陈列季节性常备品种，成药区中药区都悬挂了海报。橱窗张贴养生配方
3.将非会员转为有效会员的成功经验

在收银时，一句话服务，提醒顾客出示会员卡，享受会员的优惠，在排队等候的顾客见其有优惠，就会主动办理会员。

