
   杉板桥  店活动总结
活动性质：公司活动 V口   片区活动 口   其他              
活动时间：     2012年5月17日—2012年5月22日                  

活动主题：     初夏送礼，健康伴你                  

主要活动内容：    会员专享：满68送18元（代金券）；会员超低特价、买赠活动、组合特价                                                      

1、 数据分析

1、 活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年5月17日~22日与2012年4月17日~22日数据对比）
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	320
	37.57
	12023.23 
	3563.7
	29.64% 
	46.54%

	上月同期数据
	280
	39.64 
	11098.82 
	3806.3 
	34.29%
	26.48%

	对比结果（%）
	14.29%
	-5.22%
	8.32% 
	-6.37% 
	-4.65% 
	20.06%


2、 活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。比如：5月17日开始活动，活动时间为6天，那就应从5月11日到5月16日）
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	320
	37.57
	12023.23
	3563.7 
	 29.64%
	45.54%

	上月同期数据
	262
	 35.75
	 9367.68
	2513.4
	 26.83%
	37.64%

	对比结果（%）
	22.14%
	 5.09%
	28.35% 
	41.79% 
	2.81%
	0.79%


3、 活动期间新增会员     27       人
4、 活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	健康养生券10元券
	健康养生券8元券
	
	

	送出数量
	46张
	46张
	
	

	剩余数量
	2张
	2张
	
	


2、 总结
1、 活动的亮点

① 活动提前发放了活动DM单，手绘了POP，设置了特价专区、组合套包专区等，销售的时候也提前向顾客宣传了活动内容
② POP海报宣传、气球等装饰店堂，增加活动气氛
③凡每位进店的顾客、我们都会给顾客介绍我们的活动内容。非会员要求顾客现办理会员、可以享受本次活动。
2、 将非会员转为有效会员的成功经验

1 来店消费的顾客都有询问是否有会员卡，有会员卡的顾客便介绍本次活动内容，并要向顾客提示卡上积分

2 如没有会员卡的顾客就向顾客介绍讲解会员权益，并认真耐心的向顾客介绍活动内容，办理会员卡后下次来就可以参加会员专享活动。
③非会员进行了电话了电话和短信宣传
3、 活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？


