
	“我爱太极”万人合理化建议征集卡

	建议人
	耿家阳　
	单位及岗位
	川太极府城大道店营业员　
	联系电话
	18081072460　

	建议类别
	经营管理 □
	产品质量 □
	工艺技术 □
	　

	
	安全生产 □
	其他 □
	　
	

	建议事项
	关于销售一线营销方针　

	现状分析及措施办法
	    现状分析：随着公司对管理、销售、药品基础知识的注重、增加了这方面的培训及效益，而使店员松懈了对店堂摆设、成列等问题、而成列是营销过程中非常重要的角色、陈列的目的是吸引顾客的眼球、在顾客需要的情况下让顾客产生购买的欲望，而我公司在价格方面却没有其他私营药店的优势，所以我们必须在其他方面战胜他们。我们经常逛商场、超市就会发现，他们对于成列就非常的注重，而他们的效益也因一个好的陈列而得到提高，可见在营销市场中陈列是非常重要的。
     实施办法：公司可针对药品陈列、设施摆放、等进行培训课程，派专业老师到店进行指导，安排组织陈立较差的店员到陈列较好的店内进行观看，学习。使每个店陈列跟随季节或公司主推品种的变换而变换，让每个店员能达到一定水平。　

	预期效果或效益
	使当季畅销品种营业额得到提升，以千亿太极的目标靠拢。　



