    店活动总结

活动性质：公司活动 

活动时间： 5月17日----5月22日                      

活动主题：    买送活动                   

主要活动内容：  消费满68元送18元的券                                                    

1、 数据分析

1.  活动期间与活动前期数据对比（5月17日---5月22日数据与5月11日---5月16日数据对比！
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比
	新增会员人数

	活动期间数据
	358
	39.34
	14083.74
	5160.62
	36.64%
	39.77%
	17

	前期同期数据
	347
	41.53 
	14413.71
	5311.20
	36.85%
	30.62%
	18

	对比结果（%）
	3.17%
	-5.27%
	-2.28%
	-2.83%
	-0.21% 
	29.88%
	-5.55%


2.活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	8元券和10元券算1套

	总数量（套）
	108+50

	送出数量（套)
	30

	剩余数量(套）
	128（实际还有劵78套，有50套是后面入的虚帐）


2、 总结

1、 活动的亮点

无亮点。
2、 将非会员转为有效会员的成功经验

3、 活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？

送券活动对顾客吸引力度不大，无法起到很好的带动作用。加之本次活动期间的天气及门口路面施工均有一定的影响。本店顾客对买赠的刺激购买效果较之送券明显，建议下次公司多做买赠。下次活动我们将继续加大宣传力度，抓住夏季消暑团购的契机把销售尽可能地提高。
