      5月温江同兴东路     店活动总结

活动性质：公司活动 √口   片区活动 口   其他              
活动时间：        2012.4.23-2012.5.1           

活动主题：       踏青季  健康“带”身上            

主要活动内容：会员专享消费满38元送密语花香体验装1包、消费满68元送密语花香体验装1包+藿香正气液1盒或餐具套包（二选一）、消费满128元送千林维C1瓶（除特列品贵细外）                                                    
1、 数据分析：
1、 活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年4月23日~5月1日与2012年3月23日~3月31日数据对比）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	219
	36.25
	7938.75
	2933.3
	36.95%
	22.71%

	上月同期数据
	174
	33.43
	5817.65
	2110.6
	36.28%
	8.2%

	对比结果（%）
	25.86%
	8.43%
	36.46%
	38.98%
	1.85%
	176.95%


2、 活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周2012.4.14-2012.4.22）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	219
	36.25
	7938.75
	2933.3
	36.95
	22.71%

	上周同期数据
	194
	30.66
	5948.39
	1749
	29.40
	8.47%

	对比结果（%）
	33.45%
	18.23%
	33.46%
	67.71%
	25.68%
	168.12%


3、 活动期间新增会员    15     人

4、 活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	蜜语花香体验装
	餐具包
	藿香正气口服液
	

	送出数量
	17
	3
	7
	

	剩余数量
	0
	0
	0
	


2、 总结

1、 活动的亮点

   (本次活动主要针对会员：会员专享消费满38元送密语花香体验装1包、消费满68元送密语花香体验装1包+藿香正气液1盒或餐具套包（二选一）、消费满128元送千林维C1瓶（除特列品贵细外但不积分，直接赠物品，其中餐具套包很好的很多人多比较喜欢，平常生活物资所需要的。这样直接吸引会员消费，列如我们一会员小伙子本来买一二十元的感冒药，结果就是看中了餐具套包，选来凑成68元的药品，而得到餐具套包一套
②小藿香也比较实用，夏天到了，送藿香正气液很受顾客欢迎。一定程度的刺激了顾客的消费但是就是赠品数量比较少。
希望在下次活动中多提供这些生活所需的用品
2、 将非会员转为有效会员的成功经验

在我店消费的中年男顾客，是工地民工，平时也爱在我店看，他看见我们摆的医药导报问我们要一份，我们也就同意了，他开始不买药品的，想办张会员卡，我们也就免费帮他办了张会员卡，结果这就促进了他和他们另外一朋友都先办了会员卡而且还买了两盒补血的和汤臣倍健钙铁锌一瓶价值150左右，另外还说周三、日会员日还打9.5折，还积分，双重优惠，大部分药品一元钱一分，满100分还省5元钱呢，正在活动期间我们期间还享受了我们的活动呢，送了蜜语花香体验装一袋。我们对待民工和对待小区居民态度是一样的，因为他们都是我们的顾客。
3、 活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？

我店活动期即2012.4.23-2012.5.1的销售比上周即2012.4.14-2012.4.22销售提升33.46%
                                                                       温江同兴东路店
                                                                       潘建凡

                                                                       2012-5-2
