  营门口店活动总结

活动性质：公司活动 口  片区活动 口 v  其他              
活动时间：   2012年4月23日-29日                    

活动主题：        踏青季健康带身上          

主要活动内容：会员全场满38元送蜜语花香体验装1袋
                    满68元送价值15元蜜语花香一袋+藿香正气液或餐具套包
                    组合套包（特价）活动
数据分析

活动期间与上月同期数据对比（2012年4月23日~29日与2012年3月23日~29日数据对比）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	303
	35.45
	10743.53
	3472.70
	32.32%
	27.96%

	上月同期数据
	342
	34.42
	11772.66
	3639.19
	30.91%
	11.40%

	对比结果（%）
	-39
	1.03
	-1029.13
	-166.49
	1.415
	16.56%


活动期间与活动前一周数据对比（2012年4月16日~22日与2012年4月23日~29日数据对比）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	303
	35.45
	10743.53
	3472.70
	32.32%
	27.96%

	上周同期数据
	351
	31.86
	11186.05
	3993.42
	35.70%
	22.27%

	对比结果（%）
	-48
	3.59
	-442.52
	-520.72
	-3.38%
	5.69


活动期间新增会员  16   人

总结

活动的亮点

1、本次活动为会员专享，有效的将部分非会员转为有效会员，增加了16名新会员
   2、买赠活动在一定程度上吸引了顾客的购买欲，也相应的提高了客单价

将非会员转为有效会员的成功经验

     1，通过对本次针对会员的促销活动宣传，在本次活动中新增会员16人,

活动期销售没有提升10%以上的门店，原因分析？

1、活动宣传工作不够完善，会员这款消费不是很理想，下次要提前做好一切宣传工作

2、让店员更加清楚的了解每次活动的重要性，活动的各项规则，要注重向顾客介绍我们的活动

