
社区活动中存在的问题
1、 前期宣传

a、 在前期如何挑选合适的活动地点

b、 如何给社区沟通，进入社区并开展社区活动 
c、 确定了社区地点后，前期如何造势宣传

d、 如何利用POP、DM单、横幅等终端宣传品加强社区、售点和重要地段的宣传，尤其在活动开始的前几日更应加强这方面的工作
2、 活动中
a、 在给顾客测量血压、血糖后，高了或者低了后如何给顾客正确的用专业新规定只是给顾客作出解释
b、 如何以新奇的方式来开展活动

c、 当顾客在活动中提出我公司的货品价格太贵，如何给顾客进行合理的解释，让顾客信服并继续购买我们的货品
d、 如何通过现实的例子来给顾客合理的解释所存在的问题（毒胶囊、螺旋藻铅超标）该如何给顾客解释这些事件
3、 后期跟踪

a、 活动结束后如何统计本次活动取得的活动效果后是否分析此次活动是否有效果
b、 如何对社区活动中增加的会员，对这些顾客进行后期的跟踪（是否继续在我公司消费），让其成为我公司的忠实会员
c、 分析活动情况后，下一次该以什么样的方式做好社区活动

