
      2012年汇融名城店3月工作总结和4月工作计划

              第一部分工作总结
一：门店任务完成情况： 
	门店
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	集团实际完成
	新办会员人数
	3月会员消费占比
	2月会员消费占比

	汇融名城店
	111000
	115200
	80000
	12600
	23100
	24000
	98
	34%
	39%


二：3月措施执行落实情况：（增量措施完成情况或与销售有关的施）
1对员工病种组方进行了考核，发现员工掌握有很多不足，现在继续要求员工组织学习，不断提高销售水平。
2对门店的布局和货品陈列做了大规模整理，希望门店能更整洁和美观。

3对10名一季度消费前50名的会员进行了回访和小礼品奖励，获得比较好的会员满意度和赞许。

第二部分工作计划

一、片区及片区重点门店计划指标： 

	门店
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	集团实际完成
	会员人数
	会员消费占比

	
	1
	
	
	
	
	
	
	


二、片区门店4月工作重点（只写3点）
1一季度会员消费前50人的奖励计划在4月底前完善。
2将从重庆学习回来的陈列和门店氛围营造，在门店加以应用和实施。
3门店滞销品种继续清理和调拨。
三、需解决的问题：

希望考虑将我店周一到货时间稍作调整。
