大邑子龙店
关于学习千店店长会议提出我店整改意见

1. 调整货品货位，使店堂丰满，端头陈列重点品种明显；
2. 店内POP布置，展示重点品种功效；

3. 对重点会员的维护落实到人头，关心会员；发展新会员，使会员消费比例达到55%；
4. 对效期、滞销品种的标注和及时处理（包括销售和调拨）；

5. 加强门店病种处方的学习，增强员工搭配销售的能力，以此提高客单价。
