崇州金带街店千店店长学习体会

关于千店店长发言材料学习及门店实际情况，特提出以下几点：

1.思想变被动为主动，自己愿意去不断努力的学习专业知识，提高自我能力，主动参与每项工作
2.任务按人员岗位进行考核，激励制考核，多劳多得，多销售多得

3.特色专区，打造本店特色中药精装饮片专区
4.病种组方和疗程用药销售方针，提高用药安全疗效及客单价
5.品种陈列爆炸花造势，结合POP宣传
6.会员维护

                                                    郑红艳

                                                 崇州金带街店

                                               2012年4月11日
