                    双流藏卫路店五点意见
1、 制定销售目标，除了要完成公司制定的目标外，门店也要自己给自己制定一个目标，一个月四个周，分别制定4个销售目标

2、 陈列，店内应该有丰富的商品，丰满的陈列，这样才能抓住顾客。清明期间公司放假了，有一个星期没有来货，导致后来店内很空，曾遇到有顾客问营业员：“你们是不是要关门了”所以可见丰富的商品，丰满的陈列会留住顾客
3、 会员，不要一味的发展会员，会员发展起了，要注重后期的发展。要维护好

4、 社区活动，多搞社区活动，提升知名度
5、 货源，要积极的组织货源，保证每一名顾客来到店内都能买到自己所需的
