      2012年双建路店3月工作总结和4月工作计划

           第一部分工作总结
一：门店任务完成情况： 
	门店
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	集团实际完成
	新办会员人数
	2月会员消费占比
	1月会员消费占比

	门店
	4.7万
	41359.5
	700
	945.18
	6500
	7378.91
	145
	39%
	40%


二：3月措施执行落实情况：（增量措施完成情况或与销售有关的措施）
1. 在3月的计划中我们提成针对滞销产品的处理和效期产品的销售。通过我店大家齐心协力努力滞销、效期产品销售和处理共计149个。
2. 通过在活动前我们重点会员一个个的打电话并发短信通知我们搞活动的具体内容，详细讲解太极这次优惠的力度相当大也相当实惠。通过我们的宣传重点顾客共计消费4514.78
3. 第二部分工作计划

一、片区及片区重点门店计划指标： 

	门店
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	集团实际完成
	会员人数
	会员消费占比

	门店
	4.7万
	
	3000
	
	6500
	
	
	


二、片区门店4月工作重点
1.为完成任务增加销售金额我店将工作重点放在推销保健品。其中，千林为主推。
2.天气逐渐变热，夏天将至。我们将把夏季减肥产品、治疗狐臭的产品及清热解毒冲剂重点摆放陈列。

