邛崃平乐店通过千人店长会议材料的学习，根据自身门店的实际情况，现提出5点自身门店需改进的意见及建议如下：
1、 品种齐全、货品陈列饱满、POP宣传（现我店品种不是很齐全，货品陈列感觉很凌乱，POP宣传没吸引力，现对货品进行调整，抒写更多POP，加大POP的宣传）
2、 分化、细化目标，让员工有事做，并且有责任去做（之前店里的很多事都是由店长做，或者带领做的，现在要把一些工作分给员工，让员工感觉有事做，让她感觉自己有一定的权力，并且让她感觉有义务有责任把这项工作独立完成好，同时有利用发挥员工的特长及提高员工的积极性）
3、 精细管理，行胜于言——会员精细化（对于我们乡镇上的药房而言，抓好会员顾客显得尤为重要，必须将会员顾客精细化，熟悉重点会员的病史、常用药，这样有利用进一步加大会员顾客的消费）
4、 病种组方——从被动销售转为主动销售（对于我们而言，这项工作的实施是很好的，因为不仅加强了我们的专业知识的学习，同时有利用我们给顾客对症推荐用药，同时有利于销售）
5、 市场调研，了解竞争对手的情况（我们要想独占鳌头，除了上面讲的一些列东西外，我们还必须了解竞争对手的情况，掌握他们的经营状况、经营模式、经营状态、促销策略、价格等，这样才利用我们策略的实施）
