
   从重庆归来的我们，相信每个人都有不同的收获，下面针对我店的实际情况，提出5点改进意见。
1、 调整我店陈列，为顾客提供舒适的购物环境。

2、 强化病种组方培训，合理搭配用药达到全面的治疗或保健的目的，同时提高客单价，有效提升了门店的销售额和销售利润。
3、 在增加新会员的同时，也要注重老会员的维护，确保会员利益，定期回访，为会员提供更细致贴心的服务。
4、 打造医疗器械专区，满足更多顾客的需求，同时提升药店的销量。
5、 不等顾客上门，要做到主动出击，做好夏季团购工作。

