大邑子龙店
关于学习千店店长会议提出我店整改意见

1. 门店POP设计新颖，通俗易懂，一目了然。

2. 整个店堂成列规范，重点品种摆放在显眼位置。收银台货品成列，再加上收银台一句话服务有利于增加销售。
3. 主动出击，多搞店外销售，利用有限的人力，做出无限量的业绩；
4. 加强门店人员团结，彼此学习,努力搞好门店销售工作.
5. 继续对老会员维护，开发有潜力的新会员。

