      2012年西部店3月工作总结和4月工作计划

           第一部分工作总结
一：门店任务完成情况： 
	门店
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	集团实际完成
	新办会员人数
	3月会员消费占比
	2月会员消费占比

	门店
	35万元
	30.43万元
	1.083
	0.8090
	8.08
	5.8
	106人
	44%
	60.5%


二：3月措施执行落实情况：（增量措施完成情况或与销售有关的措施）  1、医疗器械计划已提，已经到货一小部分。业务回话最近还会到货。新到货拜安易血糖仪，第二天就销售1台。
   2、围绕“3、8”节，开展抽奖活动，时间从3月5日—3

月8日，销售45809.19元，笔数488笔，客单价93.87元。

        2月5日—2月8日，销售36159.23元，笔数464元，客单价78元。

    3、收银台任务销售，散装阿胶枣，包装成7元、14元两种价格的袋装，3月共计销售阿胶枣602元。
第二部分工作计划

一、片区及片区重点门店计划指标： 

	门店
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	集团实际完成
	会员人数
	会员消费占比

	门店
	35
	
	1.083
	
	8.08
	
	120人
	50%


二、片区门店4月工作重点
1、门店陈列的调整，医疗器械专区的打造。
2、一周后花茶到货后的包装，散装中药材的侧重推荐销售。
3、补充缺货。
三、需解决的问题：

     1、缺货情况，货品需充足
     2、需要花车一个

     3、门店各类小活动的赠品
     4、效期任务重。
